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Im Zeitalter von Industrie 4.0 werden Produkte und Automatisierungslösungen zunehmend komplexer. 
Dem Ideenreichtum und den Technologien sind kaum Grenzen gesetzt. Doch nicht jede Idee ist umsetz-
bar; bestehende Patent-Schutzrechte könnten dem eigenen Vorhaben entgegenstehen. 

Sie benötigen „Freedom to Operate“. Deshalb gehört bei der Realisierung einer marktlichen Roadmap
innerhalb einer Entwicklungs- und Vermarktungsstrategie neben der Gesamtprojektleitung in allen
Projektphasen zwingend auch die fundierte Analyse der Patenthintergründe mit der Aufdeckung von
Chancen und Risiken dazu. 

TE & PE Innovationsmanagement mit Bernd Tödte, früherer Direktor des Deutschen Patent- und
Markenamts und langjähriger Vizepräsident des Bundespatentgerichts, mit umfassender Erfahrung 
in der Patentstrategie-Beratung von Industrieunternehmen, und Babel Management Consulting mit 
Dr.-Ing. Wolfgang Babel bieten hier eine ausgezeichnete Kooperationsplattform.

Ihre Referenten

TEILNEHMER*INNENKREIS

Geschäftsleiter*Innen, F&E Leiter*Innen, Marketing-, Vertriebs-, Serviceleiter*Innen, 
Produktions- und Logistikleiter*Innen, Patentverantwortliche im mittelständischen Unternehmen
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Die Kooperation von TE & PE Innovationsmanagement und Babel Management Consulting bietet 
eine umfassende Beratung in der Entwicklung von Industrie 4.0 -gerechten Produkten und Lösungen,
angefangen von der Marktanalyse bis hin zur Vermarktung.
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Was sind die Unterschiede zwischen Lösungsvertrieb und Produktvertrieb
und was sind die Voraussetzungen für beides?

Welche Organisationsformen sind für die Verkaufsart zu bevorzugen?

An welchen Punkten im Entwicklungsprozess von der Marktanalyse bis hin
zu der Serieneinführung sind welche Patentfragen zu lösen?

Wie sind Patenhintergründe mit dem Entwicklungsprozess verlinkt und wie
sollten Patentaktivitäten in den einzelnen Stufen einer Produktentwicklung
für den Lösungsverkauf berücksichtigt werden? 

Was ist im Projekt- und Schutzrechtsbereich von der Markt- und
Wettbewerbsanalyse sowie vom Technologie-Assessment zur globalen
Produkt-Roadmap bis hin zur Serieneinführung zu beachten?

Sollte mehr als bisher dafür getan werden, um in der Globalisierung das
Entstehen patenfähiger Erfindungen im eigenen Unternehmen vom
Patentbereich ausgehend zu unterstützen?

Das Web-Seminar bietet den Teilnehmer*Innen einen nützlichen
Hintergrund für die Aufklärung dieser Fragen.

Das Web-Seminar soll die Teilnehmer dazu anregen und befähigen, die Situation um Industrie 4.0
einzuordnen und Produktentwicklungen effektiv unter dem Thema Automatisierung durchzuführen.
Insbesondere geht es auch darum, zu überprüfen, ob Ihr Unternehmen dabei aus dem Patentbereich
im optimalen Umfang bedeutende Impulse als Beiträge zum Gesamt-Unternehmenserfolg erhält.

ZIELE DES WEB-SEMINARS



Beispiel einer produkt- und wettbewerbsbezogenen Patentanalyse

Was ist Industrie 4.0, 'Made in China 2025', IoT?

Was bedeutet 'Predictive Maintenance' oder 'Prediktive Wartung'?

Was unterscheidet den Lösungsverkauf (Consultative Value Selling) 
vom Produktverkauf?

Was ist bei Entwicklungen für Produkte in der Automatisierung zu beachten?

Entwicklungsmodell

Beispiel einer Produktentwicklung für prediktive Wartung mit KI Methoden –
von der Marktanalyse zur Serienreife

Wer gut bleiben will, muss ständig besser werden: Wie überprüfen Sie, 
ob in Ihrem Unternehmen das volle Potenzial im Patentbereich genutzt wird?
Könnte es geboten sein, einen Verbesserungsprozess einzuleiten? 
Worauf kommt es dabei an?

Umfassende Nutzung von Patentinformationen als Grundlage für die eigene
Patentstrategie: Unterstützung der Produktentwicklung, Produkt- und
Branchentrends erkennen und daraus die richtigen Schlüsse ziehen

Proaktive Auseinandersetzung mit dem Wettbewerb

Industrie 4.0, Predictive Maintenance, Produktentwicklung für den Lösungs-
verkauf, sehr lange Verfahrensdauern bei den Patentämtern, Sie erhalten
sehr häufig Einsprüche auf Ihre erteilten Patente?
In diesem Web-Seminar erfahren Sie, worauf es bei diesen Themen für

Sie ankommt.

AUS DEM WEB-SEMINARINHALT



NAME, VORNAME

IHRE ANMELDUNG
Per Fax, indem Sie diese Seite ausgefüllt an Fax Nr. +49 (0)89 25551346 65 senden oder 
per E-Mail an info@teundpe.de mit den Angaben dieses Formulars

ANMELDE-HOTLINE: +49 (0) 171 7565145

POSITION | ABTEILUNG

FIRMA

STRASSE

PLZ | ORT

TELEFON | FAX

E-MAIL

DATUM, UNTERSCHRIFT

Hiermit melde ich mich verbindlich zum Web-Seminar Industrie 4.0: Produktentwicklung,
Lösungsgeschäft, Patentstrategie – kein Novum, aber speziell" an.

Seminardaten: Mittwoch, 9. Juni 2021 von 09:00 bis 12:00 Uhr, Online-Veranstaltung via ZOOM

Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen von TE & PE, die auf der Website
www.teundpe.com veröffentlicht sind. Nach Ihrer Anmeldung erhalten Sie umgehend die
schriftliche Anmeldebestätigung und weitere Informationen zur Online-Veranstaltung.  

Die Teilnahmegebühr beträgt 490,- € (zzgl.19% Ums.St.). Der/die zweite und jede(r) weitere
Teilnehmer*In aus einem Unternehmen erhält einen Rabatt in Höhe von 10%.

TE & PE Innovationsmanagement • Dipl.-Ing. Bernd Tödte, München
Babel Management Consulting • Dr.-Ing. Wolfgang Babel, Weil der Stadt

mailto:info@teundpe.de
http://www.teundpe.com

	Name, Vorname: 
	Position, Abteilung: 
	Firma: 
	Strasse: 
	Datum: 
	eMail: 
	Telefon: 
	Fax: 
	PLZ / Ort: 


